toute fagon pas superflu. «Les tarifs
varieront selon la dent concernée et
le matériau utilisé, rappelle
Marianne Binst. Notre role sera d'ai-
der a comprendre le devis et a faire
son choix parmi les différents traite-
ments possibles.»

Des offres haut

de gamme en audition
Meéme s'ils ont jusqu'a janvier 2021
pour finaliser leurs propositions en
matiere de prothesesaudio, il serala
aussi difficile aux réseaux de soins
de faire la différence. La raison: l'af-
flux de patients attirés par la gratuité
des prestations de base varéduire le
pouvoir de négociation de ces gros-
sistes aupres des professionnels du
secteur, encore trop peu nombreux.
«Nous estimons a450 000 le nombre
d’actes supplémentaires que susci-
tera alors la réforme», confirme
Jean-Francois Tripodi, directeur gé-
néral de Carte Blanche Partenaires.
Sivous étes concerné par de telles
prestations, vous devriez toutefois,
pouvoir bénéficier a terme d’offres
négociées dans le haut de gamme,
pour des équipements proposant
par exemple une meilleure dépollu-
tion des bruits.

Pour tous, un meilleur
acces aux soins

Cela devrait étre un effet inattendu
de la réforme. Méme si la part d’as-
surés recourant aux réseaux de
soins est élevée (elle atteint 60%
en optique), ces plateformes pour-
raient chercher a 'améliorer, en
complétantleur couverture géogra-
phique. Une bonne nouvelle pour
les patients vivant dans des déserts
meédicaux. «Une extension de l'offre
en secteur rural serait un progres»,
note Sidney Mbassi, directeur ad-
joint chargé du développement
chez Praeconis. Il n'est pas exclu
que les plateformes encouragent
par exemple les opticiens a s'instal-
ler ala campagne, en leur garantis-
sant du volume. «Elles pourraient,
sinon, les inciter a faire de la vente
en ligne ou a se déplacer ponctuel-
lement», complete Camille Mosse.
Les réseaux devraient par ailleurs
renforcer leur offre en matiere
de médecines douces. Tous, sauf
Sévéane, recensent déja des pro-
fessionnels de ce secteur, aux ta-
rifs plafonnés, avec de 300 a 470 os-
téopathes partenaires, et de 100 a
400 diététiciens.

«EN OPTIQUE, LES
GARANTIES CONTRE
LA CASSE DES
LUNETTES DEVRAIENT
SE MULTIPLIER»

Camille Mosse, responsable offre et services,
département santé et prévoyance de Mercer France.

LA NOUVELLE OFFRE DES 5 GRANDS RESEAUX DE SOINS AU BANC D’ESSAI

Carte Blanche

35% 20%
Partenaires >
(7.8 millions) | (77000 | (7800)
Itelis 30% 12%
(10 milions) ~ (2500)  (2500)
Kalivia NC 10%
(18 milions) ~ (5200)  (3700)
Santéclair (pﬁg%de 15%
(105 milions)  BUSSE  (2500)
Sévéane 40% 15%

(7 millions) (3500)  (4500)

20% Montures
1 406 @ made in France,
( ) verres de marque

Garanties casse

Offre en
implantologie,
télédépistage diététiciens...

X Le plus large choix de professionnels
Oui, dont réferencés, hors audition, accessible aux
ostéopathes, assurés de Generali ou de la MNH. Et des
équipements de qualité pour le panier
optique sans reste a charge.

Cette plateforme a prévu un panel d'offres

. Refonte totale Oui, trés complet en optique, avec notamment
11?:;"0 s%rés g::: hésgnet de I'offre prévue  dont 300  une paire de lunettes de soleil de vue pour
( ) p g pour 2021 ostéopathes  1euro. Mais il faudra attendre pour ['of
24 heures en matiére de soins dentaires.
. Le premier réseau en nombre d'assurés
NC ) Oui, bénéficiaires (chez Malakoff Médéric
Tiers payant Tiers payant dont 470  Humanis ou la MGEN) n'a pas voulu nous
(3900) ostéopathes détailler ses offres prévues pour 2020.
Large réseau d'audioprothésistes.
Prix négociés sur . Un nombre de professionnels référencés
23% Montures uneédgouzaine ui, restreint, accessible aux assurés Maaf,

made in France,
(900) verres de marque
Garantie casse
30% sans franchise,
(2450) remplacement des
verres inadaptés

d’'actes a tarifs

Offre en
implantologie

dont 370  MMA ou GMF. Mais un panier optique sans
ostéopathes  reste a charge de qualité, et une offre
performante pour les soins dentaires.

Le réseau, ouvert aux assurés de Gan,

an, Groupama ou Pro BTP, réussissant a
déploiement  négocier les &Ius forts rabais en optique et
en 2020 en audition. Mais du retard pour I'offre en

matiére de médecines douces.

(1) Par rapport aux tarifs moyens constatés dans le secteur. Chez Carte Blanche Partenaires, le rabais moyen par rapport aux prix GFK sorties de magasin est de 20%.
(2) Et 700 centres dentaires. (3) 500 praticiens référencés en plus dés 2020. NC: Non communiqué.
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