
26 	 L’agefi hebdo  / DU 23 au 29 août 2018

L’enqUÊte

Et si le crowdlending n’était que la 
première étape d’une longue mue du crédit aux 
PME ? Une chose est sûre : si l’offre et la demande 
s’alignent aujourd’hui, favorisant un niveau d’in-
novation jamais atteint, les petites et moyennes 
entreprises ont encore des besoins non couverts. 
La désintermédiation n’a pas tout résolu, les pla-
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Avec le développement de nouvelles  
plates-formes de financement alternatif, l’offre 
s’étoffe et se complexifie pour le prêt aux PME.

cements privés proposent des montants moyens de 
60 à 70 millions d’euros, les fonds de dettes privées 
financent au-dessus de 5 millions et, à l’autre bout 
du spectre, les plates-formes de financement parti-
cipatif peinent à dépasser les 500.000 euros. Si le 
trou dans la raquette du financement s’est réduit, 
il en reste un conséquent, allant de 500.000 euros 
à 5 millions d’euros ! Cette carence est le reflet 
d’un segment jusqu’alors jugé peu rentable par les 
acteurs déjà présents sur le marché. Mais le déve-
loppement technologique est en train de changer 
la donne. Avec l’automatisation des tâches, les 
barrières à l’entrée sont en train de s’abaisser, les 
prix des prestations sur cette tranche deviennent 
acceptables et des start-up commencent à émerger 
avec un véritable conseil aux dirigeants de PME.  

Le prêt aux PME fait sa mue 

par Morgane Remy
+ EMAIL redaction@agefi.fr

Le fabricant français  
de lunettes pour enfants  
Ki Et La a pu se financer 
avec un emprunt obligataire  
de 700.000 euros via  
la plate-forme Finple.


